
QUESTIONARIO  per POTENZIALE DISTRIBUTORE “F30”

NOME AZIENDA:

NOME E COGNOME:

INDIRIZZO:

TELEFONO:

CELLULARE:

EMAIL:

- Dove ha visto o sentito parlare dell’ F30?

- E’ un pilota? Che esperienza di volo ha?

- Ha già volato su un F30? Se si, dove?

- Ha già assemblato uno o più kit di aereo?

- Quali sono le sue esperienze che metterebbe a disposizione per completare 
l’assemblaggio di un kit?

- Ha una struttura dove può assemblare uno o più kit e completare uno o più F30?

- Lavora da solo o con uno staff di persone? Nel secondo caso, che esperienze/qualifiche 
aeronautiche hanno le persone che lavorano con Lei?

- Può svolgere l’attività a tempo pieno oppure ha qualche limitazione dovuta ad altre 
attività svolte in contemporanea?



- Che immobili e attrezzature ha a disposizione per questa attività?

- Ci sono campi volo o aviosuperfici vicine al luogo di assemblaggio e finitura, utile per le 
prove e per le visite dei potenziali clienti?

- Che tipo di strategia commerciale avrebbe in mente per la commercializzazione del 
modello F30 nel suo Paese?

- Che tipo di investimenti di marketing farebbe per far conoscere F30 nel sua area di 
competenza?

- Quali sono gli eventi più importanti per dare visibilità all’ F30 nel suo Paese 
(fiere/raduni ecc)?

- E’ in grado di fornire assistenza post-vendita, consulenza e servizio ricambi? Se si, come 
intende organizzare questi servizi?

- Ha la possibilità di acquistare almeno un kit, necessario per iniziare l’attività di 
distributore e per fare esperienza da subito nell’assemblaggio del kit stesso?

- Perché dealer proprio per l’F30?

- Conosce Stelio Frati e il suo coinvolgimento nel prodotto F30?

- Quale è la sua previsione di vendita di F30 per il primo anno?

- Dal secondo anno in poi?



- Rappresenta già altri modelli di aerei? Se si, quali?

- Che idea ha del mercato attuale dei velivoli ultraleggeri nel suo Paese?

-

-


